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TÜRKİYE CUMHURİYETİ

GİRESUN ÜNİVERSİTESİ 

KEŞAP MESLEK YÜKSEKOKULU
TOPTAN VE PERAKENDE SATIŞ BÖLÜMÜ BİLGİ FORMU

	Bölüm
	Toptan ve Perakende Satış 

	Bölüm Başkanı
	Öğr. Gör. Ahmet ÖNAL

	Bölümün amacı
	Toptan ve Perakende Satış Bölümü altında sadece Emlak ve Emlak Yönetimi Programı bulunmaktadır. Bu programın amacı, uluslararası

meslek standartlarına uygun teorik ve pratik bir eğitim uygulamasını

gerçekleştirerek, öğrencilerin bilimsel yöntemler ışığında gayrimenkul

değerleme çalışması yapabilme yeteneğini kazanmalarını sağlamak,

sektörde ulusal ve uluslararası kuruluşların gereksinim duyduğu

mesleki sorumluluk sahibi, iş ahlakı bilinci gelişmiş uzman ara eleman

niteliğinde gençler yetiştirmektir

	Bölümün Hedefi
	Amaçlar kısmında belirtilen nitelikler çerçevesinde Emlak sektörü

problemleri için çağdaş çözümler geliştirme becerisini kazandırmak.

	Öğrenme Çıktıları
	-Emlak şirket ve bürolarında, harita şirket ve bürolarında, Gayrimenkul

Yatırım Ortaklığı Şirketlerinde çalışabilme becerisi
-Emlak sektörünün ihtiyaç duyduğu, emlak pazarlaması, yönetilmesi

ve hizmet danışmanlığı konusunda beceri,

-Mesleki bilgileri sentezleme, analiz etme, yorumlama, sorgulama,

eleştirme ve mesleki yasal mevzuatı anlayabilme ve uygulama

becerisi,

-Kendini ve çevresini geliştirmeye açık olma, çevresiyle etkin iletişim

kurabilme,

-İnsan kaynakları yönetimi süreçlerine ilişkin bilgilere sahip olma ve

bunları çalışma ortamında kullanabilme,

-Takım çalışmasına yetkin, liderlik özelliklerine sahip ve diğer

alanlardaki uzmanlarla iletişim kurabilme yeterliliği,

-Mesleki ve etik sorumluluk bilinci,

-Bireysel olarak ve çok disiplinli takımlarda etkin çalışabilme becerisi,

sorumluluk alma özgüveni,

-Bilgiye erişebilme ve bu amaçla kaynak araştırması yapabilme, veri

tabanları ve diğer bilgi kaynaklarını kullanabilme becerisi,

-Türkçe sözlü ve yazılı etkin iletişim kurma becerisi,

-Yaşam boyu öğrenmenin gerekliliği bilinci; bilim ve teknolojideki

gelişmeleri izleme ve kendini sürekli yenileme becerisi,

-Emlak sektöründeki uygulamaların hukuksal sonuçları hakkında

farkındalık,

	Eğitim Öğretim Yöntemleri
	Hayat boyu öğrenme perspektifinde bireysel öğrenmeyi destekleyici,

öğrenci merkezli ve yeterlik kazandırmaya yönelik aşağıdaki yöntem

ve teknikler uygulanır. Ders, Tartışmalı Ders, Özel Destek, Yapısal

Örnekler, Problem Çözme, Vaka Çalışması, Beyin Fırtınası, Küçük

Grup Tartışması, Gösterim, Benzetim, Seminer, Grup Çalışması, Saha

Çalışması, Laboratuar, Ödev, Sözlü Sunumlar, İnceleme, Anket

Çalışması, Konuk Konuşmacı, Öğrenci Topluluğu Faaliyetleri ve Projeleri

	Verilen Derece
	Bu bölüm, yüksek öğretimde Emlak ve Emlak Yönetimi alanında 120 ECTS kredi ile önlisans diploması vermektedir.

	Kabul Koşulları
	Bölüme kayıt yaptırmak isteyen öğrenci, üniversitenin akademik ve yasal mevzuatı çerçevesinde ÖSYM tarafından belirlenen süreçleri tamamlamak / sınavları başarmış olmak zorundadır.

	Üst Kademeye Geçiş
	Emlak ve Emlak Yönetimi Programı ön lisans diploması alan öğrenciler

lisans programlarına dikey geçiş sınavı ile geçebilirler yada

Açık öğretim programlarına sınavsız olarak devam edebilirler.

Dikey Geçiş Yapılabilecek programlar:

İşletme

İşletme Enformatiği

İşletme-Ekonomi

Gayrimenkul ve Varlık Değerleme

İşletme Bilgi Yönetimi



	Mezuniyet Koşulları
	Giresun Üniversitesi Önlisans ve Lisans Eğitim-Öğretim ve Sınav Yönetmeliği çerçevesinde 120 ECTS kredi ve yapılması zorunlu olan 30 işgünü stajı başarıyla tamamlamış olmak.

	Ölçme ve Değerlendirme Yöntemleri
	Her ders için, her bir yarıyılda ara sınav (vize), yarıyıl sonu sınavı (Final) ve o dersten başarısız olan öğrenciler için yarıyıl sonu sınavı yerine geçen bütünleme sınavı yapılmaktadır. Bir dersten başarılı sayılma koşulu ara sınavın harf notu katkısı olan %40’nın ve yarıyıl sınav harf notu katkısı olan %60’ının toplamı 50 olması gerekmektedir. Bütünleme sınavları yarıyıl sonu sınavları yerine geçmektedir. Yarıyıl sonu sınavında ve CC harf notu altında harf notu alan öğrencilerin gireceği bütünleme sınavında 100 üzerinden 50 puan almak zorunludur.

	İstihdam Olanakları
	Toptan ve Perakende Satış Bölümü altında sadece Emlak ve Emlak Yönetimi programı bulunmaktadır. Bu programdan mezun olan öğrenciler, emlak komisyoncularında, gayrimenkul ortaklıklarında, arsa ve yapı kooperatiflerinde veya bu sektörde hizmet veren özel ve kamu kuruluşlarında, belediyelerde ve tapu müdürlüklerinde istihdam edilmek üzere çalıştırılabilmektedirler.




